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FSDEC

Ecole desthétique

CAP cn2 ans

Le titulaire du CAP Esthetigue Cosmétique Parfumerie est un
professionnel qualifié, spécialiste de soins esthétiques du visage et
de maquillage, du conseil et de |la vente de produits cosmétiques, de
prestations esthétiques.

TAUX DE REUSSITE

100% 96% 9% 100%

En 2021 En 2022 En 2023 En 2024

POST CAP PREREQUIS

Exercice du métier en Le CAP Esthétique Cosmétique
entreprise : institut de beaute, Parfumerie s'adresse aux éléves
SPA, parfumerie... aprés la 3eme ou la seconde.
L'admission dépend de la
Poursuite d'étude en BP en capacité d'accueil de 'lESDEC
contrat d'apprentissage (24 éléves maximum), du

dossier scolaire de 'éleve et d'un
entretien de motivation.

Site internet
de 'école




Formation dé'éeptembre a juin pendant 2 ans

Intensité hebdomadaire : 30h

La période de formation en entreprise
(parfumerie et institut de beauté)
est de 12 semaines répartie sur les 2 ans

METHODES
PFDAGOGIQUES

La pédagogie comprend

des séances de pratiques
professionnelles et des
séances de cours théoriques.
L'intégralité des journées de
cours se déroule en présentiel
(sauf contexte sanitaire
exceptionnel).

SUPPORTS
PEDAGOGIQUES LIES
A LA FORMATION

L'école ESDEC s'engage a faire
suivre et a mettre en ceuvre

les moyens pédagogiques,
matériels et humains
nécessaires a la formation, tout
en respectant scrupuleusement
le référentiel de I'examen.

Les modalités d'évaluation

sont celles prévues par le
référentiel du Bac Professionnel
Esthétique Cosmétique de
I'Education nationale.

Examen ponctuel

en mai-juin

de la2 éme année
(inscription par I'école)

DOMAINE PROFESSIONNEL

Pole 1- Techniques esthétiques du visage,
des mains et des pieds (coefficient 6) :

Soin visage
Technique de soin mains ou pieds
Maquillage visage

Pole 2 - Techniques liées aux phanéres
(coefficient 4) :

Epilation visage et corps
Soin des ongles (mains ou pieds) et pose de
vernis a ongles

Péle 3 - Conduite d'un institut de beauté
et de bien-étre (coefficient 4):

Présentation dossier
Mise en situation d’'une vente produit et/ou
prestation de service

Chef d'ceuvre (coefficient 1)

DOMAINE GENERAL
(Coefficient 3)

Francais et Histoire-Géographie-
Enseignement moral et civique

Mathématiques-Sciences physiques et
chimiques

Langue vivante étrangeére (anglais)
(Coefficient 1)

Education physique et sportive

Prévention Santé Environnement

Epreuve facultative d'arts appliqués




